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Destaque

Exportacoes extrapetroleo e

diamantes s6 valem 200 milhoes USD

Varios produtos nacionais, como frutas e legumes, sio bem aceites

lafora, mas as exportagdes continuam a dar receitas diminutas. Operadores
pedem processos ageis, jurista diz haver riscos na ‘nova’ Pauta Aduaneira.

POR PEDRO FERNANDES FOTOGRAFIA DR
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As exportagdes de produtos angolanos nao-petroliferos e no-
diamantiferoslimitam-se amadeira, granito, peixe, embalagens
devidro, horticolas, ferro e bebidas, ndoultrapassando cercade
200 milhdes USD, cerca de 0,3% do global das exportagdes do
Pais, segundodados daComunidade de Empresas Exportadoras
elInternacionalizadas de Angola(CEEIA) e daAgénciaparaaPro-
mogdo do Investimento e Exportagdes de Angola (APIEX). Uma
dasalteragdes em discussdo na Pauta Aduaneira, alerta umaju-
ristaouvida pelo Mercado, podem afectar as exportagdes ango-
lanas que, deacordo com os operadores, deveriam ser mais des-
burocratizadas.

Os niimeros mais recentes referem-sea2014, estandoaindaa
ser compilados valores mais actuais. Em contrapartida, é certo
que, paraalém das receitas do petréleo e diamantes e de finan-
ciamentos directos ao Estado, estas exportagdes sao mais uma
fonte de entrada das divisas de que Angola - um Pais com niveis
de produgdo interna deficitarios - precisa para importar. Con-
formeaAssociagdo Industrial de Angola(AIA), Angolavive ‘con-
fortavel’, em termos de produgdo, apenas em produtos como
bebidas, materiais basicos e intermédios de construgao civil,
pescado, detergentes, papéis, embalagens e ovos.

Presidente da CEEIA, Agostinho Kapaia,
denuncia a existéncia de exportagoes
‘ambulantes’ feitas por particulares
e empresas cujas receitas, em divisas,
nao entram no circuito oficial

Varios produtos com boa aceitacao no exterior
Gentil Viana, presidente do conselho de administragao do Con-
sorcio Rede Camponesa - uma cadeia produtivade operadores de
distintasdimensoes eespecialidades, especializadosemprodugio
agro-pecudria, piscatoria e florestal angolana -, apontaas frutas,
flores e horticolas como produtos com elevado potencial, que ja
tém, alis, boaaceitag¢io no exterior.

“Por for¢a da nossa realidade, estamos a abrir caminho para
produzir localmente e vender no exterior, bem como arrecadar
divisas. Noexterior, emvérios paises, ndao hamanganemabacaxi,
por exemplo, o que aumenta a nossa possibilidade de exportar
estes produtos”, defende.

AoMercado, Gentil Vianaapresentauma listade produtos com
boaprocuranaAsiaenaEuropa. Oquiabolidera, seguindo-se-lhe
oabacate,a manga, os mariscos, o peixe fresco, as flores eas hor-
ticolas. Trata-se de produtos com “um quadro de produgdo con-
fortavel” e que gozam de “procura satisfatoria no exterior”, sus-
tenta.

O Pais deve, explica, criar mecanismos que facilitem as expor-
tagoes. “Paraencherumaviio com 50 mil toneladas, ndo precisa-
mos demais produtos, eles estaoai. Precisamos é de mecanismos
paraostornarexportaveis”, refere,apelandoaindaparaoreforgo
doprofissionalismo e organizagdo dos operadores.

Agostinho Kapaia, presidentedaCEEIA, alertaparaoproblema
das ‘exportagdes’, cujas receitas ndo entram no ‘circuito’ oficial.
“Deparamo-nos com um grande nimero de exportagoes ambu-
lantes, feitas por pessoas, colectivas e singulares, de produtos di-
versos com o tnico sentido de obtencdo de divisas, sem que essas
entrem parao Pais através do circuito cambial normal”, denuncia
oempresario.

Emdeclara¢desao Mercado, oresponsavelapontaalguns cons-
trangimentos no processo de exportagao que desincentivam os
operadores. Dentre eles, constam o pagamento elevado de emo-
lumentos,aburocracianaemissaodecertificados, o custodotrans-
porte, afalta de incentivo directo ao processo de exporta¢do ea
falta de cabimentagao de divisas.

Recentemente, 0o MinistériodalIndustriarevelouaexisténciade
sete mil unidades industriais, sem, em contrapartida, adiantar o
nivel de cobertura dos produtos delas provenientes.

Actualmente,aproducdoestatisticadosectorindustrial estiem
curso, mas 0 Ministério daIndustriagarante quevarios constran-
gl mentos devem serultrapassados “brevemente”, coma publica-
¢do dos resultados finais do primeiro Censo ao sector realizado
entre2013€2015.

Entre as principais caréncias na malha produtiva do Pais, de
acordocomaAlA, destacam-seos derivados de cereais, acarne, 0
frango, conservas de peixe e de carne, bolachas/biscoitos, ou ar-
tigos de utilidade doméstica e de mesa, vestuario e calgado.

Em muitos casos, até existe capacidade instalada, nomeada-
mente, nos pélosindustriaiscriadosouemcriacao, de Viana-Luan-
da Sul, Cacuaco-Luanda Norte, Catumbela-Benguela, Futila-Ca-
binda, Lucala-Cuanza Norte, Caala-Huambo, Matala-Huila e
Bengo-Bengo. Mas, por faltade matériaououtros constrangimen-
tos,a produqﬁo ndoarrancaou éinsuficiente.

Angola éa 58.° maior economia de exportagdo no mundo - in-
cluindo petréleo e diamantes - e esta em 133.° lugar no fndice de
Complexidade Econémico (ICE), exportando oito produtos com
vantagem comparativas, o quesignifica queasua quota de expor-
tagoes mundiais é maior do que o que seria de esperar, dada a di-
mensao da sua economia de exportagdo. O ICE, recorde-se, é de-
terminadoapartirdaanalisedapautaexportadoradedeterminada
economia, que permite, de forma indirecta, medir sofisticagao
tecnolégicado seutecido produtivo.

CEEIA define 32 mercados-alvo

Entre 2010 e 2014, o valor total das exportag¢des aumentou 17%,
de50,6 mil milhdes USD para59,2 milmilhGes USD, verificando-
se forte oscilagdo nos anos intermédios, derivada das variagoes
no preco do petroleo. Depois dos produtos petroliferos, os dia-
mantes sio o segundo contribuinte para as exportagoes, repre-
sentandocercade2%dototalem2014,segundoaAPIEX. Demodo
global, os dezprincipais destinos das exportagoes de Angola (ver
tabelas napagina4) sdoaChina, india, Espanha, Canada, Taildn-
dia, Estados Unidos, Franca, Africa do Sul, Holanda e Chile.

A CEEIA quer criar conexdes entre os destinos de exportagao,
concentrando esfor¢os e criando sinergias para Angola exportar
para32 paises oumercados-alvo, aolongo do periodo2017-2020
-paiseslimitrofes, SADC, CPLP, BRICS, Europa, Sudoesteda Asia,
América Latinae Médio Oriente.

A escolha dos mercados-alvo da CEEIA baseia-se no actual re-
lacionamento comercial internacional de Angola, nograudecom-
petitividade dos produtos e servicos angolanos, deacordo coma
percepgaodos empresarios, enograudeatractividadedospaises,
considerando a proximidade geografica e politica.

A exportagao de mercadorias para o estrangeiro estd sujeitaa
um conjunto de regras previstas no Cédigo Aduaneiro (Lei n.°
5/06, de 4 de Outubro) e na Pauta Aduaneira em vigor, aprovada
peloDecreto Presidencial n.?10/13,de22 de Novembroealterada
pela Rectificagdo n.? 1/14, de 30 de Janeiro. A Pauta, recorde-se,
estaagoraaseralvo deumarevisao que poderaseraprovadaain-
daeste més pela Assembleia Nacional.

Nova taxa pode criar entraves

“Porregra,aexponacio estaisentadopagamentodedireitosadua-
neiros e de imposto do consumo, a excep¢ao das taxas devidas
pelos servicos prestados pela Adminis Geral Tributaria)”,
lembra Aline Santos, advogada do escritorio ‘Fatima Freitas Ad-

noscomg
de exportagoes ambulantes ou se]a, um grande
numerode p e esa
exportarem pmdutos diversos, com o Unico sentido de
obtencéao de divisas, sem que essas entrem para o Pais
através do circuito cambial normal”.

Gentil Viana, PCA do Consdrcio Rede Camponesa

“No mercado inter I, 0 quilode ga custa
entre dons e quatro euros, o que sngmﬂca que 30 mil
100 milhdes de euros Trata-se de uma operagao que
passa pelo aeroporto, com d avarios op

No final, todos tiram a sua quota-parte no processo”.

“Aseraprovada, esta alteraciu seraum verdadeiro obstaculoa
exportacdo debens, pons contribui paraum encarecimento subs-
tancial dos seus precos” alertaajurista, que reconhece, por outro
lado, que tem havido um processo de * “continua informatizagao
dos procedimentos que tém permil 'do maxor controlo por parte
dasautoridades, aos mai

0

vogados.
Estaisencdo, diz, é “emsimesmaumincentivoaexportacao, de
apllcacao generallzada anivel mundlal’ Geralmente, “‘nenhum

ro proximo, estar llm|tada a exgortacao debens produzidos no
Pais”, excluindo as reexportacoes.
ge acordo com o Projecto d

ndoproduzidasem Angolapoderaficarsujeitaaumataxadedirei-

tos aduanexros de20%, calculadasobre o valor ex-works da mer-
cadoria(ouseja, ovalordamercadoriaasaidadafabrica,armazém,

cadoqueanivel dos procedl 1entos”, reforcaAlme Santos.
Desde 2011, todos os exportadores tém de estar inscritos no Re-
gisto dos Exportadores e Importadores (REI) junto do Ministério
do Comércio.

Por outro lado, todas as operagdes de exportagao, cujo valor
exceda 5.000 USD, estdo sujeitas a licenciamento prévio obriga-
torio, através do Sistema Integrado do Comércio Externo (SI-
COEX).

“OREleoSICOEX saosistemasinformaticos degestaoecentra-

lizacao de informag nonitorizacao
das operacoes del u[oridades, no-
meadamente, no caso das exportagoes, o controlo da existéncia
deentrada dedlvxsas noPals como contrapamdadasaldadebens

etc.)”, explicaAline Santos.

afirmaaresponsavel. M
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'Destaque

Baia Farta

atrai italianos

Empresarios italianos do sector das pescas e salinas
reuniram-se com os seus homélogos angolanos na
Baia Farta, em Benguela, num encontro para troca de

experiéncias e

para fi p: , tendo

considerado que a Baia Farta, pode‘ tornar-se no maior

de sal no

Os niameros das exportacoes em Angola

Como é o processo (os
passos concretos que é
preciso, desde que tenho um
produto e decido exportar)

Em regra, o processo de
exportacao de mercadorias
para o estrangeiro deve
seguir os seguintes passos:

Passo1
Registo no REI

Passo 2

Recolha de informacéo e
preparagdo da documentacao
(preenchimento das fichas
com informagao sobre a
mercadoria, confirmagao da
necessidade de autorizagdes
especiais ou de inspecgao pré-
embarque, determinagao do
valor aduaneiro e preparagao
da factura proforma)

Passo 3

Obtencgéao das autorizagdes
especiais eventualmente
necessarias para a exportagao
da mercadoria (consoante a
natureza dos bens)

Passo 4

Nomeacao de um despachante
oficial e envio dos documentos
relevantes (designadamente os
identificados no passo 2)

Passo 5

Obter o licenciamento através
do SICOEX (caso a operagao
tenha um valor superior a USD
5,000)

Passo 6

Inspeccao pré-embarque da
mercadoria (pode ser ou nao
obrigatdria dependendo da
legislagao do pais de destino)

Passo 7

Apresentacao o Documento
Unico (“DU")

Passo 8

Pagamento das imposicoes
aduaneiras

Passo 9

Emissédo da nota de
desalfandegamento

Passo 10

Expedicao da mercadoria

Passo 11
Liquidagao cambial da
operagao / recebimento de
divisas

Os principais destinos
de exportagao de Angola

3.6% 2.8%
Africa do Sul Italia 2.7%
B Reino Unido
3.7%
Portugal
41% :
Outros paises
daAsia ., &

aT%

Franca

6.
Espanha

72%
EUA

Fonte: OEP

Balanga comercial
de exportagao

2.8

58.4

59.9

1995 1996 1997 1998 1999 2000 20012

Fonte: OEP, Valores em mil milhdes de USD

0022 0032 0042 0052 0062

0072 0082

0092 010 201 2012 2013 2014

2015



