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ALBERTO GALHARDO SIMOES E TIAGO AMORIM, SOCIOS DA MIRANDA & ALIANCE, CONSIDERAM

Miranda esta apta a dar respostas
aos agentes economicos do Norte

A integragao da Amorim
Advogados na Miranda

acabou por proporcionar a
Miranda, no tltimo ano, nao
s6 uma aproximagao ao tecido
empresarial nortenho como
um crescimento significativo
nas dreas do Direito

Publico, Direito Imobilidrio,
Contencioso e Arbitragem.
Alberto Galhardo Simées, sécio
e co-responsdvel pela jurisdi¢ao
portuguesa

da Miranda & Associados, e
Tiago Amorim, responsdvel
pelo escritério na “Invicta”,
fazem um balanco positivo de
2016. Para 2017, o objetivo ¢
continuar a crescer e fortalecer
a capacidade instalada.

“O ano 2016 foi muito positivo para a
Miranda. Definimos um plano estratégico
para os proximos 10 anos; tivemos um au-
mento significativo do nimero de transa-
goes na drea de M&A, principalmente em
Portugal; assistimos ao crescimento da nossa
prética no Porto, através da integragao mui-
to bem-sucedida da Amorim & Associados
e de um aumento significativo das solicita-
¢oes no Norte; fortalecemos a nossa prdtica
laboral através da integragio da equipa do
Diogo Leote Nobre; adiciondmos mais um
pais 2 Miranda Alliance, passando também
a estar presentes na Costa do Marfim; ¢
consoliddmos a nossa presenga nas demais
jurisdi¢oes da Miranda Alliance”, afirma Al-
berto Galhardo Simées.

“Este ano, temos também planos muito
ambiciosos e que passardo pela constante
aposta no crescimento e fortalecimento da
nossa capacidade instalada. Alguns pafses da
Miranda Alliance jé estao a assistir a mu-
dangas conjunturais associadas a uma esta-
bilizagdo dos pregos do petréleo, facto que
tem gerado um aumento significativo do
niimero de solicitagoes, nomeadamente nas
dreas de investimento estrangeiro e infraes-
truturas, principalmente no setor energ
co. Para além disso, a conjuntura econémi-
ca na Europa ¢ propicia a um crescimento
da nossa prdtica portuguesa, nomeadamen-
te na drea de M&A”, acrescenta.

Esta estratégia de crescimento e forta-
lecimento estende-se a regiao nortenha.
“Temos assistido também a um acréscimo
assinaldvel das solicitagoes direcionadas ao
escritério do Porto, principalmente em re-
sultado da assessoria juridica prestada no
quadro das medidas de internacionalizagao
adotadas pelas empresas do Norte”, com-
pleta Tiago Amorim.

“Paralelamente, estamos sempre atentos
as oportunidades que possam surgir, de au-

mento da cobertura geogréfica da Miranda
S,

Alliance (atualmente cobre 18 paises)”, re-

fere ainda Alberto Galhardo Simdes.

Servicos de contencioso assumem
preponderancia a Norte

Embora o servio de aconselhamento

A Miranda dispée de condigdes tinicas para prestar assessoria na maioria das jurisdigdes estrangeiras, referem Alberto Galhardo Simées e Tiago

Amorim.

Com a tomada de posse do novo bastonério da
Ordem dos Advogados, as expetativas sdo agora
melhores em relagao ao papel da OA e a sua
contribuigéo para a reforma e modernizagéo da
Justica.

“Estamos muito esperancados que a eleicao

do dr. Guilherme Figueiredo represente

uma mudanga de paradigma na Ordem dos
Advogados. Desde logo, ao nivel da proatividade
e dialogo junto de todos os intervenientes,
desde os advogados, universidades, poder

juridico ndo contencioso assuma uma
preponderéncia a nivel geral na atividade
da M&A, no Norte, a tendéncia ¢ inver-
sa.

Tal como refere Tiago Amorim, “acre-
ditamos que, A semelhanga do ocorrido
em 2016, verificar-se-4 um forte aumento
do nimero de solicitagdes no dmbito do
aconselhamento juridico ‘nao-contencio-
so’. Com efeito, verificou-se j4 em 2016
um aumento substancial do nimero de
solicitagdes no dominio do Corporate/
M&A - com aquisigoes de empresas e
operagdes comerciais muito relevantes
- e na drea Laboral, tendo-se registado
um crescimento assinaldvel do ndimero
de solicitagoes nos dominios do Direi-
to Publico, do Direito da Construgio,
“Project Finance” (atualmente, reestru-
turagoes e contencioso), do urbanismo ¢
do imobilidrio. Nao podemos perder de
vista, no entanto, que, tradicionalmente,
os servicos de contencioso assumem, no
Norte, uma assinaldvel preponderancia e
que a firma tem uma prdtica muito vasta
nessa drea (nomeadamente, no Ambito de
tribunais arbitrais)”.

politico, até a prépria sociedade civil. E preciso
que a Ordem atue em todas as areas da justica
€ que nao se limite a denunciar, como tem
vindo a acontecer. E preciso que a Ordem
consiga aproximar o cidadao do advogado.
E é também fundamental que a Ordem

seja mais interventiva ao nivel do processo
legislativo, que consiga influenciar o seu
contetido, mas que tenha também a capacidade
de limitar a quantidade de legislagao que se
produz e que, em Gltima analise, é uma das

Pri e per: )
do servico a Norte

Sem grandes diferengas de atuagio a nor-
te ou a sul, o certo ¢ que, devido A espe-
cificidade do tecido empresarial nortenho,
essencialmente constituido por PME, aqui,
impera a valorizagdo, pelo cliente, da proxi-
midade e da personalizagao do servigo.

Tal como explica Tiago Amorim, “atual-
mente, nio encontramos grandes diferencas
entre a prdtica da advocacia a Norte ¢ a Sul.
Com efeito, nos dltimos 15 anos (sobretu-
do, nos tltimos 10), tem-se verificado uma
crescente apruximag’z'm em todos os aspetos,
nomeadamente no nivel de prestagio do ser-
vigo, na postura perante o cliente, nas medi-
das de recrutamento, na captagio e retengio
de talentos, etc.. Sem descurar outros, como
a capacidade da advocacia nortenha de se
regenerar e de se reinventar por forma da
fazer face ao clima de mudanga que se ins-
talou, parece-nos que o principal fator dessa
aproximago terd sido a implementagao, no
Porto, de escritérios integrados em gr:mdss
sociedades de Lisboa, e estrangeiras, bem
como o alinhamento destes com as suas es-

Ordem deve atuar em todas as areas da justica

causas da crise da justica”, considera Alberto
Galhardo Simdes.

“Por outro lado, a Ordem dos Advogados
tem que assumir um papel fundamental ao
nivel das relagdes externas, nomeadamente
com os paises luséfonos. A grande
proximidade cultural e legislativa com estes
paises recomendaria uma muito maior
aproximagao, colaboragdo e integragao das
respetivas profissdes, numa légica de total
reciprocidade”, acrescenta.

truturas-matriz. O tecido empresarial nor-
tenho ¢ caracterizado maioritariamente por
PME (com projetos ou transagoes de me-
nor volume ou dimensio, mas nio menos
interessantes) e, claro, as estruturas locais
acabam por se ‘moldar’ a essas circunstan-
cias. Nesse sentido, eventualmente, poderd
subsistir ainda uma maior valorizagio, pelo
cliente, da proximidade ¢ da personalizagao
do servio™.

Relativamente as dreas de especializagio
da Miranda, elas estao aptas a dar respos-
ta as necessidades dos agentes econémicos
do Norte: “A Miranda dispoe de condigoes
tinicas para prestar assessoria na maioria das
jurisdigoes estrangeiras nas quais os agentes
econémicos do Norte mais tém investido.
Relativamente 2 jurisdigdo portuguesa, a
Miranda destaca-se, nomeadamente, nas
4reas de Direito Pablico, Fiscal, Contencio-
so/Arbitragem, Direito Comercial/M&A,
Direito Laboral, Direito Financeiro (no-
meadamente, reestruturagdes de parcerias
em regime de ‘project finance’), bem como
em questoes relacionadas com construgio,
urbanismo e imobilidrio”, explica Alberto
Galhardo Simées.




