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PARCERIA A NIVEL NACIONAL

“Ha um forte aumento
do investimento
no Norte do pais”

A Miranda & Associados integrou o escritorio do Porto Amorim Advogados, uma parceria
que se insere no plano estratégico que a sociedade definiu para crescer no mercado portugués.

MARIANA BANDEIRA
mbander a@jornaleconomico.pt

Tiago Amorim, Tania Santos,
Cathy Stevens, Catarina Oliveira
sio os advogados do Porto que des-
de janeiro de 2016 foram integra-
dos na Miranda & Associados, fruto
da necessidade de assessorar a
clientela além-fronteiras, com o
apoio de estruturas locais. A procu-
ra de parceiros estava o escritorio
lishoeta, que pretendia fortalecer a
sua presenca no Norte.

O casamento entre as duas socie-
dades comegou com um almogo na
Invicta, fortaleceu-se por intermé-
dio dos pontos de confluéncia na

atividade e clientela, e parece estar
de pedrae cal.

Os parceiros afirmam que os ob-
jetivos que tinham para este pri-
meiro ano foram largamente ultra-
passados, do ponto de vista da inte-
gracdo, do alinhamento da equipa
com a politica “mais formal” da Mi-
randa, da diversificagio de dreas de
atuacio e do aumento da capacida-
de de oferta. Tiago Amorim, res-
ponsivel pela Amorim Advogados,
juntou-se a lista de socios da Mi-
randa num periodo em que as soli-
citacdes eram muitas e em que nao
conseguiam responder a todas nos
picos de trabalho, o que tornou a
sociedade “vitima do seu proprio
sucesso™.

Depois de um trabalho de diilo-
go continuo e coaching em Lisboa,
os advogados do Porto estudaram
o manual de procedimentos da fir-
ma internacional e os clientes nem
precisaram de explicacdes sobre a
mudanga. Alberto Galhardo Si-
mdes, partner da Miranda, consi-
dera que se fez uma “transicdo har-
moniosa” e que nio houve descon-
fianga por parte dos clientes sobre
se 0s servicos passariam a ser mais
onerosos, como normalmente
acontece.

Apoio a startups

No Norte, muitos dos operadores
estio de olhos postos na interna-
cionalizacio em jurisdi¢coes em

que a Miranda Alliance marca pre-
sen¢a, como os mercados franco-
fono e lus6fono. Porém, nio dei-
xam de parte aquela zona do pais
devido as oportunidades geradas
pela crise e para as quais o Alberto
Simdes considera que os clientes
estdo cientes.

“Querem investir no pais porque
ha sempre aquele ganho de entrar
no mercado numa altura menos
boa para, quando houver um pe-
riodo de expansio, ji 13 estejam”,
refere. Proprietirio de uma quinta
em Figueira de Castelo Rodrigo e
atento a conjuntura no Norte, o
responsivel pela jurisdicio portu-
guesa diz que o Portugal2020 pode
ser um bom catalisador de investi-

mento para o Interior. A ideia é re-
forgada por Tiago Amorim, que
real¢a o “forte aumento do inves-
timento nacional e estrangeiro no
Norte do pais”, nomeadamente
nos projetos relacionados com o
setor energético.

Dos mais recentes planos a dois
faz parte a implementacao de uma
base de apoio a startups, mercado
que os escritérios reconhecem
como sendo “interessante” e capaz
de “trazer muito ao pais e ao Nor-
te”. A aposta concretizou-se, por
exemplo, num protocolo com a in-
cubadora bracarense InvestBraga,
nos termos do qual prestam assis-
téncia juridica a algumas mi-
croempresas numa fase inicial.

Apesar de conscientes da impor-
tancia do empreendedorismo e in-
teressados em estar ligados a esta
realidade, Miranda e Amorim
preocupam-se com a gestdo de
alocagio de recursos e estio a for-
mar a equipa numa légica de ren-
tabilidade.

Mais de um ano depois da inte-
gracdo, os profissionais da Amo-
rim Advogados mantém-se no
mesmo numero, mas as sociedades
estio a planear adotar medidas de
crescimento organico no Porto,
sobretudo nas dreas de Direito La-
boral e Fiscal, através da integra-
¢do de uma equipa ji desenvolvida
ou com advogados isolados dessas
dreas de pratica. Ainda assim, Tia-
go Amorim frisa que a natureza de
integracio “dispensa um cresci-
e d ado

Esta alianca foi a primeira no
novo programa estratégico da Mi-
randa & Associados, no entanto,
Alberto Galhardo Simdes conside-
ra que a meta ¢ fortalecer a Miran-
da em Portugal e nio ha “ansieda-
de de desatar a integrar sociedades
atorto e direito”. @

TIAGO AMORIM
sdcio de Amorim Advogados

“Trabalhamos numa logica de
integracao global por areas de
pratica, sem distingao geografica
entre Porto e Lisboa™

ALBERTO GALHARDO SIMOES
socio da Miranda & Associados

“Nempre é facil integrar-se numa

mento precipitad
da equipa do Porto”, dado que po-
dem recorrer ao apoio na capital.

com alguma di
e muilas regras. A equipa do
Tiago conseguiu™




