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ALBERTO GALHARDO SIMOES E TIAGO AMORIM SOCIOS DA MIRANDA & ASSOCIADOS

Retoma: ‘‘Clientes estio
optimistas. E cautelosos”

A equipa da Amorim &
Associados mudou-se

JOAO MALTEZ
jmaltez@negocios.pt

Bruno Simdo

Tiago Amorim, em primeiro plano, é o mais recente sécio da Miranda, de

pior da crise que
afectouasempresas
nortenhas e os ad-
vogados que lhes
prestam servicos ju-
ridicos ji terd
do. Mas o sentimento é de ¢
Antonio Galhardo Simées e Tiago
Amorim falamdo contexto que mar-
ca o tecido empresarial e a advoca-

ciade negocios no Norte do pais
plicamo proqué da recente integra-
cio da Amorim & Associados pela

firma de Agostinho Pereira de Mi-
randa.

Parteimportante da actividade da
Miranda & Associados centra-se
em jurisdi¢des internacionais. A
integracao da sociedade Amorim
& Associados insere-se numa nova
estratégia, mais voltada para o
mercado nacional?
Alberto Galhardo Simées (AGS) -
Portugal sempre foi para nos uma
aposta forte. Apesar de sermos uma

Simdes é o

sociedade que cresceu muito virada
para fora, a nossa sede ¢ em Portugal
enuncadescurimos o crescimentoe
fortalecimento da jurisdiciio portu-
guesa. Temos consciéncia também
que comparativamente comasoutras
sociedades maiores, nossas concor-
rentes, elas tém uma faixa de merca-
do mais centrada em Portugal, en-
quantonds temos essamaior faixade
mercado no estrangeiro. Contudo, a
nossa aposta é, e serd cada vez mais,
crescermos na jurisdicio portuguesiu

pela jurisdicio portuguesa.

Vdo fazer novas integragdes?

AGS - Nada esti excluido neste
momento. Em todo o caso, temos a
grande preocupagiode,em primeiro
lugar,daroportunidadesaos que jaes-
tio na sociedade, Crescer organica-
mente € muito importante para nos,
mas ndodeixaremos de estar atentos
anovasoportunidades.

0quesealteracomaentradada
antiga equipa da Amorim?
Tiago Amorim (TA) - Esta integra-
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0 tecido
empresarial
nortenho da mais
importancia a
proximidade

do advogado.
TIAGO AMORIM

Esperamos que

a ma experiéncia
[dos ultimos anos
e que levou os
empresarios al
internacionalizar-
-se ndo resulte em
desinvestimento

nessa aposta.

ALBERTO GALHARDO
SIMOES

o gerard umaprocuramaior. Além
deaequipado Portoser muitoso
eestardistribuida porireasde prati-
. em consonancia com as dreas de
priticada Miranda, por formaaas-
segurar uma prestagio de servicos
“full service’, a verdade € que existe
umaintegragioe, sempreque neces-
sdrio, haverd um apoio da estrutura
doescritdriode Lisboa.

Mesmo depois do reforco da
equipa no escritorio do Porto?

AGS - Niio podemos esquecer
que existem no mercado também
grandes transaceoes. Trabalho que
namaior parte das vezes exige a de-
dicagio de umaequipaampla. Nes-
te momento temos uma equipano
Porto que é solida, mas para gran-
destransacgoes normalmente pre-
cisam de uma “back up” e de uma
niio s6 em algumas dreas de
pritica. mas também através do
apoio de advogados que possam ga-
rantiraqualidade e rapidez doser-
vigo.

Quando falamos de servicos ju-
ridicos em Lisboa e no Porto, fa-
lamos de dois mercados distin-
tos?

TA - O enquadramento juridico
énaturalmente o mesmo. As dife-
rengas que existiam ha alguns anos,
hoje em dia estio esbatidas.

E ou ndo verdade que 0 empre-
sariado nortenho favorece uma
advocacia de maior proximida-
de?

TA - O tecido empresarial nor-
tenho dit mais importancia & pro-
ximidade do advogado. i persona-
lizagio doservico e adisponibilida-
deimediata. Nesses aspectos, ¢ me-
nos institucionalizado do que em
Lishoa.

AGS - O meu conhecimento do
mercado do Porto ¢ menor, com-
parativamente ao Tiago, mas nio
vejograndes diferengas emtermos
de sofisticagiio dos advogados do
Norte para prestar servi
clientese daexigénciadosclientes.
Aquilo em que vejo talvez alguma
diferenca é, de facto. naquestio da
proximidade do advogado com o
cliente. Em Lisboa isso também
acontece. atengio, mas no Norte ha

S Q0SS

uma énfase maior nocontactoe li-
gaciio pessoal do advogado com o
cliente. Mas cada vez esti mais es-
batida essadiferenca.

Ha ou ndo retoma na procura de

servicos juridicos a Norte?

TA-0 mercadodo Norte. diga-
mos assim, sentiu-se de facto um
aumento dos servigos nas dreas de
contenciosoearbitrageme laboral,
durante o periodo menos bom nos
anos passados. Neste momento, ji
desde o ano passado que se verifi-
ca um animo novo por parte dos
empresirios,comolangamentode
novos projectos, e julgo que conti-
nuari durante este ano. Os clientes
Procuram-nos ji com novos pro-
jectos, para criar de valor, ¢ nio
paradestruirvalor.

Depois da advocacia mais voca-
cionada para a crise, a advoca-
cia mais virada para o cresci-
mento?

AGS - Esperamos gue a m ex-
periéncia que os empres:rios por-
tugueses tiveram durante estes
anos eque os levoua internacions
lizar-se no resulte numdesinves-
timento nessaaposta. face amelho-
ria da situagio em Portugal. Man-
ter os processos de internacionali-
zagilo € importante até para acau-
telar os ciclos economicos.

TA- De facto, noto nos clientes
e no mercado em geral, algum op-
timismo, mas também muita cau-
tela. Sobretudo muito receio em
colocar os ovos todos no mesmo
cesto. Nota-se nos clientes uma
aposta mais forte neste momento
em Portugal, mas sem prejuizo da
manutencio e do reforgo de apos-
tas que fizeram nainternacionali-
Zacho. m

Miranda integra
equipa da firma
portuense Amorim

AequipadaAmorim Advogados, so-
ciedade portuense fundada em
2009, foi integrada pela Miranda &
Associados. Depois da saida media-
tica de seis socios. em 2015, a socie-
dade contratade umaassentad:
profissionais. quatro dos quais ad-
vogados. Trata-se de um refor¢oda
apostanomercadonortenhoe naju-
risdi¢io portuguesa.

sele

Que razdes estiveram subjacen-
tes a integracao da Amorim Ad-
vogados na Miranda?

Alberto Galhardo Simes (AGS) -
Desde oano passado que vinhamos
identificando a necessidade de for-
taleceranossacapacidade no Norte
do pais, em virtude, principalmen-
te.deinimerassolicitagdesdeclien-
tes. Foi uma felicissima coincidén-
ciaterconhecidoo Tiago. no final do
anopassado. Danossaconversa flui-
raminteresses comuns muitointe-
ressantes, que levaramaque chegis-
semos aum acordo para a integra-
¢iodaAmorim pela Miranda.

0 reforgo da aposta a Norte, en-

volve que areas de pratica?

AGS - O publico ¢ o contencioso
carbitragem sio duas dreas em que

Para nos é
fundamental integrar
esta equipa e criar
[uma] capacidade
acrescida no Porto.

ALBERTO GALHARDO
SIMOES

aMirandafazumaapostaforteeem
que o Tiago ¢ asuaequipa témuma
experiénciaenorme e umaci

de clientes apreciivel. Nes
da. paranos¢é fundamental integrar
esta equipa e criar essa capacidade
acrescidaparao Porto.

A Amorim extingue-se com esta
integracdo na Miranda. De algum
modo este processo resulta da
crise que foi vivida com particu-
larincidéncia no mercado norte-
nho?

Tiago Amorim (TA) - Felizmen-
te ndo sentimos muito essa crise.
porque fomos conseguindo acom-
panhar e a
mercados paraondesse deslocaram.
Fomos garantindo esse apoio, mas
adeterminadaaltura haviaum limi-
tepara
sori

sorar os clientes nos

anossacapacidade de asses-
a Miranda tem as estrutu-
ras de que os nossos clientes preci-

savame precisam.

Nesse processo de internaciona-
lizagdo, refere-se a clientes de
que sectores de actividades?
TA - Sobretudo no dominio da
construgio, pre:
transportes e distribuiggio.

a0 de servicos,

Para que paises?

TA-SobretudoparaAngola. Mo-
¢ambique, Brasil ¢ Cabo Verde.
Houve entretanto um movimento
muito recente, nos altimos dois
anos.dosnossosclientes paraa Afri-
cafrancofona.

Sao paises onde é facil entrar?

AGS - Sio mercados complica-
dos.dai também ser necessiriogue
as empresas tenham. quando vio
para estes pais

s. umacompanhi-
mento muito proximo. &




